
Fürstenrieder Straße 267 

D-81377 München 

Telefon: +49 (0) 89 - 589394 - 0 

E-Mail:   info@mip.de SALES PERFORMANCE MANAGEMENT 

Gegen den Strom in hochdynamischen Märkten! 

Prof. Dr. Dirk Fischer 

Prof. Dr. Dirk Fischer lehrt an der Hochschule München die Fä-

cher Controlling, Unternehmenssteuerung sowie Investition und 

Finanzierung. Er ist Autor des Buches "Controlling - Balanced 

Scorecard, Kennzahlen, Prozess- und Risikomanagement" und 

berät nationale und internationale Unternehmen in diesen Berei-

chen. Zuvor arbeitete er mehre Jahre als Controlling-Leiter bei 

einem internationalen Markenartikel-Unternehmen. 

WOODMARK AG 

Woodmark Consulting berät Kunden im Bereich Business Intelli-
gence (Data Ware­housing, Reporting- und Analysesysteme) 
und Financial Performance Management (Planning und Score-
carding). In den letzten Jahren wurden verschiedene Planungs-
systeme (Planung, Budgeting, Forecasting, etc.) bei mehreren 
Unternehmen erfolgreich eingeführt. 

mip GmbH 

mip GmbH – seit 20 Jahren beraten wir das Management bei der 

Gestaltung und Aufbereitung von entscheidungsrelevanten Infor-

mationen. Mit unserer Erfahrung erbringen wir eine umfassende 

Dienstleistung – von der Beratung über die Entwicklung bis hin 

zur Infrastruktur – in den Themen wie Data Warehouse, Repor-

ting, Analyse oder Planung. Ob Mittelstand oder Großunterneh-

men: „mip – Mit Vertrauen rechnen! 

Ihr Experten Team 

Technologiepark 1 
Am Hochacker 4 
D-85630 Grasbrunn / München 

Telefon:  +49 (0) 89 46 26 97 24  
E-Mail:    Rainer.Unsoeld@Woodmark.de  

Lothstraße 64 

D-80335 München 

Telefon:  +49 (0) 89 12 65 - 37 32 

E-Mail:    Dirk.Fischer@hm.edu  

Semir Fersadi 

Leiter des Referats Finanzierung, Coaching, Krisenmanagement. 

Zielgruppe: Mittelständische Unternehmer.  

Die IHK für München und Oberbayern ist eine Körperschaft des 

öffentlichen Rechts. Oberstes Ziel der Kammer ist es, bessere 

Rahmenbedingungen für die Wirtschaft zu schaffen und sich für 

bessere Bedingungen der regionalen Unternehmen einzusetzen. 

Industrie- und Handelskammer für 
München und Oberbayern  

Max-Joseph-Str.2 

D-80333 München 

Telefon:  +49 (0) 89  51 16 - 3 06 

E-Mail:    fersadi@muenchen.ihk.de  



 Leiter eines Unternehmens oder Geschäftsbereiches sind. 

 Umsatzverantwortung haben. 

 Ihre dezentrale Vertriebsplanung in eine aufwändige Datenkonsolidierung mündet. 

 an der Optimierung Ihrer Daten und Informationsprozesse interessiert sind. 

Sie sollten sich anmelden wenn Sie... 

Warum sollte ich die Veranstaltung besuchen? 

09:30 - 9:50 Uhr Prof. Dr. Dirk Fischer Planung - Von der Wissenschaft zur Praxis 

9:50 - 10:30 Uhr 
Semir Fersadi 
IHK München 

Auswirkungen längst vergessener Entschei-

dungen - Erfahrungen aus dem Mittelstand 

 Pause  

11:00 - 11:30 Uhr 
Woodmark AG 

mip GmbH 

Umsetzung in der Unternehmens-Praxis 

Architektur - die Basis für Performance 

11:30 - 12:00 Uhr 
Woodmark AG 

mip GmbH 
Möglichkeiten einer skalierbaren Lösung 

Open end „Get together“ und gute Gespräche 

Veranstaltungsort: 

Hochschule für angewandte  

Wissenschaften-FH 

Lothstraße 64 

80335 München 

Parkhinweis:  

Tiefgarage, Einfahrt beim roten 
Würfel. 

Agenda: Freitag 09. Oktober 2009 

 das Gefühl, dass Ihnen der Wettbewerb um eine Nasenlänge voraus ist? 

 dass die Forecast– und Planungsprozesse zu lange dauern? 

 dass die Workflowunterstützung viel effektiver gestaltet werden könnte? 

 den Ärger über die zeitraubende „Handarbeit“,  weil die Qualität der Daten mal wieder 

unzureichend ist? 

 die Scheu vor Simulationen, weil der Aufwand viel zu hoch erscheint? 

 den Frust wegen der mangelnden Flexibilität der verfügbaren Analysen? 

Effiziente Vertriebsorganisationen brauchen eine Planungs- und Steuerungssystematik, 

die auf „Knopfdruck“ die erforderlichen Informationen bereitstellt. Planung, Simulation und 

Soll-/Ist-Vergleich werden, nur wenn sie einfach auszuführen sind, zur täglichen Betriebs-

praxis.  

Gönnen Sie sich ein Frühstück bei uns und den Vormittag , bei dem Sie sich mit erfahre-

nen Fachleuten aus Theorie und Praxis austauschen können.  

Sie erhalten innerhalb kürzester Zeit einen fundierten Überblick über Sales-Performance-
Management, beginnend bei wissenschaftlichen Ansätzen, über mögliche Lösungen bis 
hin zu konkreten Beispielen aus der Praxis. 

Wir sorgen für den nötigen Raum und für Gespräche mit anderen Teilnehmern. 

Zudem  erhalten alle interessierten Teilnehmer einen Analyse-Tag vor Ort - gratis! 

www.mip.de/infofruehstueck.html oder per email: Sekretariat@mip.de 

Die ersten 10 Anmeldungen erhalten das Buch von Prof. Fischer: “Controlling: Kennzah-
len, Balanced Scorecard, Prozess- und Risikomanagement“ 

Kennen Sie... 

Melden Sie sich kostenlos an unter: 


